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Foglio 1

ACCORDI

Liquigas vende |'energia
elettrica di Energrid

E intanto I'azienda del Gruppo Cie, che gia vanta

25mila clienti, sta per lanciare una label green

ollaboration. Con questo ter-
C mine Energrid, societa torinese
del Gruppo Cie, ha recentemente
stretto un accordo con Liquigas
(quest'ultimo finora noto sul merca-
to come fornitore di Gpl - ndr) per la
vendita di energia. L'accordo preve-
de due fasi differenti. «In un primo
momento - spiega a Energia24 |'am-
ministratore delegato di Energrid
Paolo Golzio - gli agenti di Liquigas
porteranno ai loro clienti diretta-
mente il contratto di Energrid. In un
secondo momento invece, sara la
stessa Liquigas a diventare soggetto
attivo sul mercato, commercializzan-
doI'energia direttamente attraverso
il proprio nome. Ogni nostro accor-
do @ stipulato in base alle differenti

esigenze dei nostri partner, che non
sempre, nella fase di start up, di-
spongono di tutti gli strumenti per
operare sul mercato».

Al momento i credit di Energrid si
basano su una numerica composta
da 25mila utenze su tutto il territorio
nazionale, per un totale di circa
4.000.000 di MWh. Il fatturato nel-
I'ultimo anno é stato di circa 500
milioni di euro. Attenta alla tematica
ambientale, Energrid rivende anche
energia “verde”, la cui provenienza
¢ certificata attraverso I'emissione
dei certificati Recs. «In un futuro
prossimo - riprende Golzio - € nostro
intento creare un vero e proprio
“marchio Energrid” per l'energia

verde». m.c.cer.

Ex Energia e Territorio, Energrid prende |'attuale denominazione nel 2007.

Tra i propri clienti Autostrade per ['ltalia, Autagrill, Poste Italiane, le Unioni
Industriali di Torino, Roma, Modena, Reggio Emilia, Vicenza e Asti (nella foto

il team dirigenziale di Energrid). Nella foto a destra, Andrea Viero di Sinergie /taliane.

Sinergie Italiane
fa community
su gas e luce

Una nuova entita in grado di gestir
fino a 5 miliardi di metri cubi di
gas e operativa dal primo di que-
sto mese. Il suo nome é Sinergie
[taliane. Dalla sede di Reggio Emi-
lia sta gia svolgendo funzione di
gruppo di acquisto con l'intento di
gestire un portafoglio di offerta
gas ed energia elettrica per diver-
se entita che ne sono poi soci.
Stiamo parlando delle Spa Enia,
Blugas, Amga Legnano, Am-
biente Energia Brianza e di
Ascopiave e Utilita Progetti e
Sviluppo.

Sinergie Italiane si muovera sul
mercato secondo una logica di ve-
ra e propria trading company. A
fattor comune sara messa l'intera
filiera delle attivita commerciali. E
sul banco gia si parla di una possi-
bile, forte alleanza con Gazprom.
Il perimetro aziendale di Sinergie
Italiane é aperto ad altri soci sem-
pre che «condividano - spiega a
Energia24 Andrea Viero, ammi-
nistratore delegato della nuova
realta - la visione strategica e che
garantiscano la disponibilita alla
gestione comune del portafoglio

approvvigionamenti».

m.c.cer.
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